ADEME

La formation s’adresse aux acheteurs ,
juristes et toute personne d’une
collectivité chargée des commandes.

Elle concerne également les cadres
susceptibles d’impulser des démarches
éco-reponsables dans leur service.

Introduction aux achats publics
éco-responsables

Contexte et enjeux. Evolution du métier
d’acheteur public.
Présentation d’expériences réussies.
Quels outils, actions et ressources mis
en place aux niveaux national et
européen pour des achats éco-respon-
sables ?

Qualité écologique des produits
Qu’est ce que la qualité écologique des
produits ?

Les différentes formes de promotion
écologique des produits : éco-labels,
auto-déclarations environnementales,
éco-profils, comment s’y retrouver ? Ou
trouver les informations pour identifier
les enjeux environnementaux des
produits ou services, les alternatives
possibles et leur disponibilité sur le
marché ?

Intégration des considérations
environnementales dans
les marchés publics.
Les différents aspects juridiques :
définition des besoins, cahier des char-
ges, sélection des candidats, choix des
offres,...

Et demain je fais quoi ?
Méthodes et outils pour la mise en
ceuvre concréte d’une démarche d’achat
éco-responsable.

- Comprendre l'intérét
d’adopter une démarche
visant l'intégration du
développement durable dans
I'achat public.

- Identifier les méthodes et
les outils permettant la mise
en ceuvre concréte et
opérationnelle de cette
démarche.

- Ce module de formation
traite essentiellement des
critéres environnementaux.
Les aspects sociaux et
éthiques ne sont pas abor-
dés.

MOYENS PEDAGOGIQUES

- exposés, exercices
d’application, échanges et
travaux en sous-groupes,

- un support papier regrou-
pant les interventions sur
I'ensemble des themes est
remis a chaque participant,

- un cédérom comprenant les
supports pédagogiques utili-
sés pendant la formation ainsi
que les guides et outils sur
I'achat éco-responsable sera
remis aux participants.

FORMATEUR

Marion PARPAITE, FACTEA Durable,
formatrice aux achats éco-responsables.

DUREE : 2 jours




